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蒙古国商业入门指南
梳理商业机会、组织调研并准备首次沟通。

01 / 明确商业机会

说明产品或服务、目标客户及拟采用的销售渠道。

区分已知事实与仍需验证的假设。

02 / 收集依据

比较竞争者、价格、交付要求及本地合作选择。

使用最新官方资料，并在作出承诺前确认具体业务要求。

03 / 规划下一步

明确待作出的决定、负责人、时间安排及所需专业支持。

向 Mongolia Bridge 发送简短项目介绍，讨论适合的工作范围。

本资料用于规划及讨论。采取行动前，请确认具体项目要求。编制日期：2026年11月13日。


